
อิทธิพลของโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลท่ีมีตอเจตนาซ้ือ : การสํารวจอิทธิพลค่ันกลาง
ของการรับรูประโยชน  ความกังวลดานความเปนสวนตัว และทัศนคติตอแบรนด

1. Introduction
โฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลนําเสนอส่ิงที่ผูบริโภคตองการหรือ

สนใจในขณะนั้น ทําใหผูบริโภครับรูประโยชนจากโฆษณาเนื่องจากสรางความ

สะดวกและรวดเร็วในการซื้อ แตอีกดานหนึ่งการนําขอมูลผูบริโภคมาวิเคราะห

เพ่ือนําเสนอโฆษณาก็สรางความกังวลดานความเปนสวนตัวใหกบัผูบรโิภค ซ่ึงอาจ

เปนอิทธิพลเชิงลบตอทัศนคติตอแบรนด และนําไปสูการปฏิเสธการซื้อ 
การวิจัยมีวัตถุประสงค ดังนี้
1) เพื่อศึกษาอิทธิพลของโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลที่มีตอเจตนา

ซ้ือ ผานการรับรูประโยชน ความกังวลดานความเปนสวนตัว และทัศนคติตอ

แบรนด 

 2) เพ่ือศึกษาอิทธิพลของโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลประเภทเนน

การสงเสริมการขายที่มีตอเจตนาซ้ือ ผานการรับรูประโยชน ความกังวลดานความ

เปนสวนตัว และทัศนคติตอแบรนด 

3) เพ่ือศึกษาอิทธิพลของโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลประเภทเนน

การใหขอมูลที่มีตอเจตนาซื้อ ผานการรับรูประโยชน ความกังวลดานความเปน

สวนตัว และทัศนคติตอแบรนด

2. System Designs of Research Methodology
การวิจัยในครั้งนี้เปนการวิจัยเชิงปริมาณ ประชากรที่ศึกษาในครั้งนี้คือ

ผูบริโภคคนไทยท่ีมีอายุไมนอยกวา 18 ป ท่ีมีประสบการณเคยพบกับโฆษณา

ออนไลนแบบเฉพาะบุคคลทั้งประเภทเนนการสงเสริมการขายและประเภทเนน

การใหขอมูล และเคยซ้ือสนิคาหรือบริการแบบออนไลน ผูวิจัยใชแบบสอบถาม

ออนไลนเปนเครื่องมือในการเก็บรวบรวมขอมูล โดยสุมตวัอยางแบบไมใชหลัก

ความนาจะเปน ผูวิจัยเลือกใชเทคนิคการสุมตัวอยางแบบลูกโซ ไดแบบสอบถาม
ที่สมบูรณจํานวนทัง้สิ้น 429 ตัวอยาง

3. Experiment or Simulation
ผูวิจัยใชสถิติโมเดลสมการโครงสรางเพื่อวิเคราะหขอมูล

5. Conclusions and Future Works
จากผลการวจิัยพบวา โฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลประเภท

เนนการสงเสริมการขายมีอิทธพิลทางออมเชิงบวกตอเจตนาซื้อ ในขณะที่

โฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบคุคลประเภทเนนการใหขอมลูมีอิทธิพล

ทางออมเชิงลบตอเจตนาซ้ือ ดังน้ันหากธุรกิจตองการสรางยอดขาย 

นักการตลาดควรเลือกใชโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลท่ีเนนการ

สงเสริมการขายจะสามารถกระตุนใหเกิดเจตนาซ้ือไดมากกวาโฆษณา

ออนไลนท่ีเนนการนําเสนอขอมูล และจากผลการวิจัยท่ีพบวาโฆษณา

ออนไลนแบบเฉพาะบุคคลมีอิทธพิลเชิงบวกตอความกังวลดานความเปน

สวนตวัของผูบริโภคซึ่งสงผลเชิงลบตอทัศนคติตอแบรนดและเจตนาซื้อ 

ดังนั้นธุรกิจจึงควรระบุใหชัดเจนวาจะนําขอมูลไปใชเพื่อการนําเสนอ

โฆษณาในชองทางใด และอนุญาตใหผูบริโภคสามารถเปลี่ยนแปลงไดใน

ภายหลัง ซ่ึงการใหขอมูลท่ีชัดเจนจะชวยลดความกังวลดานความเปน

สวนตัวของผูบริโภค และยอมรับโฆษณาออนไลนแบบเฉพาะบุคคลมาก
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4. Results and Discussion
ผลการวิจัยพบวา 

1) โฆษณาออนไลนแ์บบเฉพาะบคุคลมีอิทธิพลทางออ้มเชิง
บวกต่อเจตนาซือ ผ่านตัวแปรคันกลางคือการรบัรูป้ระโยชน ์ความ

กงัวลดา้นความเป็นส่วนตวั และทศันคติต่อแบรนด ์

2) โฆษณาออนไลนแ์บบเฉพาะบคุคลประเภทเนน้การส่งเสริม
การขายมีอิทธิพลทางออ้มเชิงบวกตอ่เจตนาซือ ผ่านตวัแปรคนักลาง

คือการรบัรูป้ระโยชน ์ความกังวลดา้นความเป็นส่วนตวั และทศันคติ

ตอ่แบรนด ์

3) โฆษณาออนไลนแ์บบเฉพาะบคุคลประเภทเนน้การให้
ขอ้มลูมีอิทธิพลทางออ้มเชิงลบตอ่เจตนาซือ ผ่านตวัแปรคนักลางคือ

การรบัรูป้ระโยชน ์ความกังวลดา้นความเป็นส่วนตวั และทศันคติตอ่

แบรนด์


